Verhandlungsfuhrung fur Betriebsrate -

Teil Il

Stark auftreten und strategisch verhandeln

Erfahren Sie, wie Sie die Verhandlungen lI6sungsorientiert ge-
stalten und Argumentationstechniken gezielt einsetzen. Lernen
Sie wie ein Profi zu verhandeln.

Seminarinhalt

Verhandlungen strukturieren

Ziele richtig setzen | Checklisten erstellen | Rahmenbedingun-
gen klaren | Fragetechniken Uberlegen | Verhandlungsrisiken
einplanen | Argumentationstechniken

Verhandlungsziel
Welche Erwartungen habe ich an die Verhandlung? | Verhand-
lungsziel definieren | Spielraum einrdumen

Losungsfindung
Konstruktive Losungsfindung | Was passiert wenn keine Lésung
gefunden wurde? | Umsetzung der Lésung

Abschluss der Verhandlung
Feedback | Verhandlung richtig bewerten und Nachgesprach im
Gremium

lhr Nutzen

Strukturiert Verhandlungen planen und strategisch gut fihren |
Das Beste fur die Belegschaft aus Verhandlungen erreichen |
Argumentationstechniken bewusst einsetzen

Zielgruppe

Alle Betriebsratsvorsitzende und deren Stellvertreter | Vorsit-
zende von Ausschissen | Alle Betriebsratsmitglieder, die ofter
Verhandlungen fuhren mussen
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Betriebsrat

Seminardauer

3,5 Tage

Tag 1 09:00 Uhr — 17:00 Uhr
Tag 2 09:00 Uhr — 17:00 Uhr
Tag 3 09:00 Uhr — 17:00 Uhr
Tag 4 09:00 Uhr — 13:00 Uhr

Teilnahmegebihr

1190,00 € zzgl. MwSt. & Hotel-
und Verpflegungskosten

Hotel- und Verpflegungs-

kosten
Entnehmen Sie bitte unseren
Standortseiten

Stornobedingungen

Kostenfreie Stornierung bis zu 21
Tage vor Seminarbeginn

Schulungsanspruch
§ 37 Abs. 6 BetrVG

Jetzt anmelden!

anmeldung@aw-betriebsrat.de

Qs 06691/779 27 55

06691 / 779 27 59




